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La BCC ravennate e imolese è intervenuta 
a Imola a sostegno di diverse realtà 
appartenente al mondo della solidarietà 
sociale: tra queste l’Associazione 
“No sprechi”, la “Ristorante Popolare ACLI” 
di Imola e la Parrocchia di Casalfi umanese.

A sostegno 
dei territori

La scelta della BCC per il 2014 è stata quella 

di offrire sostegno alle famiglie più bisogno-

se e di investire sulla solidarietà - visto il 

periodo particolarmente diffi cile dal punto 

di vista sociale -  utilizzando parte dei fondi 

disponibili per mutualità, manifestazioni e 

feste per i Soci, per tre importanti donazioni 

con fi nalità assistenziale e di utilità collettiva. 

Le gravi preoccupazioni per il lavoro e la crisi 

di numerose imprese sono un’occasione di 

rifl essione sulle prospettive dell’attuale con-

testo economico e sulle diffi coltà che i nostri 

territori stanno affrontando. Per questo che 

il Consiglio di Amministrazione ha stabilito 

che le risorse disponibili, sulla base degli utili 

realizzati, seppur di minore importo andranno 

a fronteggiare, in via prioritaria, le situazioni 

di disagio e le realtà di aggregazione, specie 

quelle rivolte ai giovani. Un obiettivo, quello 

del sostegno al sociale, che viene perseguito 

da sempre dalla nostra Banca, ma che, per 

quest’anno, viene ancor più rafforzato. Le 

azioni creditizie a sostegno delle famiglie 

e delle imprese del territorio, che si sono 

concretizzate attraverso numerosissime ope-

razioni di sospensione delle rate in scadenza, 

infatti, vengono affi ancate dalla erogazione, 

a scopo benefi co e di aiuto sociale, di note-

voli risorse per migliorare il benessere del 

nostro sistema locale (dal 2009, anno in cui 

si sono manifestati gli effetti della crisi, la 

nostra Banca ha effettuato 5.200 interventi 

di sostegno per ben 8 Milioni di Euro).

Si è svolto venerdì 19 settembre 
l’evento di Benvenuto ai nuovi Soci, 
entrati nel corso dell’anno 2013, 
nella splendida e gremita cornice 
del settecentesco Teatro Masini di 
Faenza.

A PAGINA 2

La BCC ha aff rontato, 
anche in questa 
edizione, il tema 
della “Promozione 
territoriale”

A PAGINA 4

Speciali 
interventi di 
sostegno a 
favore degli 
operatori 
turistici

A PAGINA 4

Fiera Biennale 
di Lugo: la BCC 
ravennate e 
imolese ha 
incontrato le 
imprese

Porte aperte ai 
nuovi Soci

Il clima negativo 
dell’estate appena 
trascorsa ha 
penalizzato il settore 
turistico. 

Imola, 22 settembre. Consegna del contributo della BCC ravennate e imolese a “No Sprechi” Onlus di Imola (da sinistra): Raffaele Mazzanti, Am-
ministratore della BCC; Bruno Faldi, Presidente Associazione “No Sprechi” Onlus di Imola; Roberto Visani, Vice Sindaco di Imola; Secondo Ricci, 
Presidente della BCC; Edo Miserocchi, Direttore Generale della BCC; Tiziano Poggipollini, Amministratore della BCC - Foto Isolapress Imola
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In occasione di questo gran-

de avvenimento, l’apertura 

straordinaria della Sala BCC 

Città e Cultura di Faenza, in 

Piazza della Libertà, ha pro-

posto un viaggio attraverso 

l’arte del mondo contem-

poraneo, per permettere la 

visita delle opere del Museo 

Internazionale delle Cerami-

che di Faenza, qui ospitate.

La mostra prevedeva la pos-

sibilità di poter usufruire di 

una visita guidata gratuita 

ogni 30 minuti, a cura di una 

guida della Pro Loco ed ha 

visto una signifi cativa parte-

cipazione sia di faentini che 

di persone accorse a Faenza 

in occasione di Argillà.

Le sculture ceramiche col-

locate nei locali della BCC 

appartengono alle raccolte 

contemporanee del Museo 

Internazionale delle Cerami-

che. Si tratta di una raccol-

ta di artisti celebrati (come 

Antonio Recalcati, Bruno 

Bagnoli, Pablo Echaurren), 

affi ancata a quella di altri 

meno noti, ma che hanno 

trovato nelle varie edizioni 

del Concorso Internaziona-

le della Ceramica d’Arte 

Contemporanea di Faenza 

un adeguato sipario di pro-

posta e di confronto, in un 

contesto internazionale.

Argillà si è snodata lungo le 

strade del Centro Storico di 

Faenza, con 143 ceramisti 

che hanno esposto le loro 

RUBRICARUBRICA

LA MIA BANCA È 
DIFFERENTE

Una differenza 

che perseguiamo 

quotidianamente nei 

fatti e che sentiamo 

come una forte 

responsabilità.

IL RISPARMIO 
DEI SOCI E 
CLIENTI

 Sicurezza tramite 

strumenti che 

raddoppiano 

le garanzie 

istituzionali;

 Educazione alla 

formazione del 

risparmio ed 

alla protezione 

del patrimonio 

con adeguate 

coperture 

assicurative;

 Prodotti di elevata 

qualità insieme 

a consulenza 

professionale.

IL RISPARMIO 
GESTITO 

Per accedere, a 

costi contenuti, 

a più mercati ed 

aree geografi che, 

ottenendo una 

diversifi cazione 

del portafoglio. 

Investendo con 

versamenti periodici 

- la formula del PAC - 

si attenuano anche i 

relativi rischi.

Hanno introdotto la serata 

il Presidente Secondo Ricci 

e il Direttore Generale Edo 

Miserocchi, illustrando il 

funzionamento della coo-

perativa e la differenza dei 

criteri usati dalla BCC per 

gestire risparmio e credito. 

Ha poi coordinato la serata 

il Vice Direttore Gianluca 

Ceroni che ha ricordato 

come, per la BCC raven-

nate e imolese, il princi-

pale veicolo pubblicitario 

sia rappresentato dalla 

reputazione e dal “passa 

parola” sul territorio, una 

modalità con la quale sono 

Porte aperte ai nuovi
Si è svolto venerdì 19 settembre 
l’evento di Benvenuto ai nuovi Soci, 
entrati nel corso dell’anno 2013, 
nella splendida e gremita cornice del 
settecentesco Teatro Masini di Faenza.

stati incontrati tanti nuovi 

clienti, diversi dei quali 

sono diventati anche Soci. 

Un indovinato slogan pub-

blicitario di qualche anno 

fa continua a contraddistin-

guere l’immagine del Cre-

dito Cooperativo: la “mia 

banca è differente”, una 

differenza che viene per-

seguita quotidianamente 

nei fatti e che viene sentita 

come una primaria respon-

sabilità.

Successivamente, Ilaria 

Montini, coordinatrice del 

servizio di Private Banking 

della BCC, ha svolto una 

panoramica del servizio 

di consulenza a favore dei 

Soci e dei clienti ed ha il-

lustrato i prodotti di rispar-

mio gestito che vengono 

proposti.

Con le imprese
Da molti anni partecipiamo 

attivamente a tutti i 
laboratori e incubatoi 
di impresa promossi 
nel nostro territorio 

ed abbiamo messo a 
disposizione prodotti 
fi nanziari dedicati.

La città di Faenza, dal 
pomeriggio di venerdì 
5 fi no a domenica 7 
settembre 2014, ha 
ospitato Argillà, una 
manifestazione alla 
scoperta del mondo della 
ceramica e dei suoi artisti. 
Un weekend di eventi, 
ricco anche di mostre ed 
animazioni culturali.

BCC ravennate e imolese
insieme al M.I.C. in occasione di Argillà

La scultura fu realizzata presso l’importante manifattura Bing & Groendahl di Copenhagen 
(Danimarca) dall’artista Jean Renè Gauguin.  Figlio del grande pittore Paul: restano 
famose le sculture di sportivi, a dimensioni naturali, che realizzò per i giochi olimpici, 
in particolare quelli di Parigi del 1924.
La scultura, in grès, smalto bianco e decorazioni in colore, raffi gura un toro marino su 
onde, cavalcato da una fanciulla-sirena che tiene in mano un pesce.

opere nella mostra-mercato, 

accanto a 28 espositori tec-

nici e associazioni, per un 

totale di oltre 20 nazioni 

rappresentate.
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I NOSTRI NUMERI

Ogni anno tanti giovani scel-

gono di diventare Soci della 

nostra cooperativa, una scelta 

favorita dai privilegi e dalle 

condizioni esclusive offerte 

dalla nostra BCC, ma non solo.

I BUONI MOTIVI

Diventare Giovani Soci signi-

fi ca trovare un partner fedele 

ed attento alle proprie esi-

genze e pronto a costruire 

insieme reali opportunità di 

protagonismo, per coloro che 

gettano le basi per il loro fu-

turo.

Essere Giovani Soci della 

BCC signifi ca raccogliere il 

testimone di una storia cen-

tenaria di cooperazione e farsi 

coinvolgere direttamente nelle 

attività di sviluppo del proprio 

territorio.

I Giovani Soci, attraverso la 

loro partecipazione attiva, pos-

sono impegnarsi per costruire 

insieme alla Banca reali occa-

sioni di crescita del territorio, 

portando il loro entusiasmo 

e la loro capacità di innova-

zione. I Giovani Soci hanno 

infatti la capacità di indirizzare 

le risorse verso idee nuove, 

progetti originali e innovativi…

I VANTAGGI

Ecco alcuni dei vantaggi 

dedicati ai Giovani Soci BCC.

 Ingresso facilitato ai gio-

vani fi gli o nipoti di Socio 

BCC, con età compresa 

tra 18 e 30 anni, che si-

ano titolari di un rappor-

to di lavoro oppure - se 

studenti - che siano in 

possesso del Diploma di 

scuola media superiore.

 Pacchetto Socio Junior: 

un conto corrente senza 

alcuna spesa e con tanti 

servizi dedicati, che ac-

compagna i giovani nel-

lo studio e nelle prime 

esperienze di lavoro… 

e nel divertimento (in 

omaggio anche 5 bigliet-

ti per l’ingresso a sale 

cinematografi che della 

zona).

 Finanziamenti per lo 

studio: possibilità di fi -

nanziamento immediato 

fi no a € 2.500 a tasso e 

spese ZERO per l’acqui-

sto di libri e delle spese 

scolastiche e fino a € 

1.100 a tasso e spese 

ZERO per l’acquisto di 

un personal computer o 

di un tablet.

 Borse di studio: possibi-

lità di accedere a speci-

fi ci bandi che premiano 

i progetti formativi ed i 

meriti scolastici dei Gio-

vani Soci.

 Mutuo Casa: l’acquisto 

della casa rappresenta 

una scelta di vita impor-

tante, e la nostra Banca 

la agevola riducendo le 

spese di istruttoria per 

i giovani soci con età in-

feriore ai 40 anni.

 Prestito Cicogna: per 

aiutare le giovani fami-

glie a sostenere le spe-

se connesse all’arrivo di 

un bebè è previsto un 

finanziamento a tasso 

contenuto e spese ZERO.

vi Soci

I giovani Soci 
portano la BCC 

nel futuro

Roberta Fiumana, respon-

sabile dell’ufficio estero, 

ha raccontato come la Bcc 

può offrire assistenza e 

consulenza dai primi pas-

si nell’approccio ai mer-

cati esteri, sui sistemi di 

pagamento, incasso e fi-

nanziamenti per arrivare a 

quella che, con un termine 

oggi molto in voga, viene 

definita l’internazionaliz-

zazione delle imprese.

Ha chiuso la serata Maria 

Pia Timo, con la sua travol-

gente simpatia e l’intelli-

gente umorismo.

Essere GIOVANE SOCIO 
BCC vuol dire aff idarsi 
alla cooperativa di credito 
che ti off re assistenza 
fi nanziaria in ogni fase 
del tuo percorso di vita, di 
studio e di lavoro e scrive 
insieme a te il tuo futuro.

Il Credito Cooperati-

vo crede nei giovani 

e valorizza la loro 

partecipazione attiva 

nel suo percorso di 

innovazione. Attraver-

so un confronto co-

stante, si impegna a 

collaborare con loro, 

sostenendoli nella 

diffusione e nella 

concretizzazione dei 

principi della coope-

razione di credito.

Articolo 12. Giovani

Il corrente anno si è contraddistinto anche per la 

nuova offerta riservata ai Soci, ovvero il Progetto 

Salute. I soci hanno infatti la possibilità di sceglie-

re, in alternativa alle altre manifestazioni sociali, un 

bonus di € 50,00 per accedere ai check-up previsti 

dalle convenzioni sottoscritte con il Gruppo Villa 

Maria di Lugo e con il Poliambulatorio Valsalva di 

Imola. Una particolare attenzione che la nostra 

BCC ha riservato alla tutela e alla promozione 

della salute tra i propri soci. 

Progetto Salute, 
la novità del 2014

Inizia l’autunno ma l’off erta di spettacoli per i soci 
continua con un cartellone denso di appuntamenti.
Tutti i soci che non hanno ancora prenotato la 
propria manifestazione sociale per l’anno 2014 pos-
sono approfi ttare degli eventi qui sotto riportati:

Le manifestazioni 
per i Soci
ottobre - novembre 
2014

GIOVANI
Soci

Clienti

 27.987 29.204

 2
01

2 
 

 2
01

3 
 

 4.169  4.568 

Giovani under 40
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Il Credito Cooperativo ravennate e imolese intende supportare 

le attività turistiche del territorio concedendo fi nanziamenti a 

condizioni agevolate, a fronte delle minori entrate registrate 

a causa del maltempo, per sostenere le attività sino alla 

ripresa della prossima stagione, con diverse modalità:

Mutuo chirografario con pagamento posticipato 

della prima rata al 30.06.2015 o al 30.09.2015 

e rate successive trimestrali, per un importo 

massimo di 50.000,00 Euro, della durata fi no 

a 36 mesi;

Apertura di credito in conto corrente, per un 

importo massimo di 50.000,00 Euro, della 

durata fi no a 12 mesi;

Sospensione delle rate dei fi nanziamenti in 

essere per un massimo di 12 mesi.

Ai Soci della nostra BCC sono riservate condizioni partico-

larmente vantaggiose.

I fi nanziamenti sono destinati a tutte le attività turistiche del 

territorio di operatività del Credito Cooperativo ravennate e 

imolese, in particolare a quelle insediate nella zona costiera.

L’obiettivo dello stand BCC 

alla Fiera Biennale di Lugo 

2014 è stato quello di ave-

re un approccio moderno e 

manageriale della promozio-

ne territoriale, che ponga le 

basi per analizzare le stra-

tegie di promozione effi caci 

che rendano il territorio un 

prodotto attraente, in grado 

di intercettare la domanda 

italiana ed internaziona-

le. In particolare martedì 

16 settembre la BCC e gli 

esponenti di alcune aziende 

clienti - erano presenti Silvio 

Bartolotti di Micoperi Spa, 

Paola Amatori di Bigfoot 

Srl e Franco Tozzi di Grup-

po Tozzi  - hanno portato la 

testimonianza di cosa vuol 

dire aprire le porte verso i 

mercati esteri e fare investi-

menti produttivi per la cre-

scita della propria impresa. 

L’incontro, dal titolo “La BCC 

incontra le imprese: opportu-

nità e mercati esteri”, è stato 

guidato da Gianluca Ceroni, 

Vice Direttore della BCC in 

collaborazione con Stefano 

Iori di Iccrea BancaImpresa 

ed è stato incentrato sui 

“Servizi rivolti alle piccole 

imprese e sull’evoluzione 

dell’assistenza offerta alle 

imprese maggiormente di-

mensionate ed evolute”. 

Le imprese presenti hanno 

dato testimonianza dell’im-

pegno e del lavoro svolto in 

questa direzione dal mondo 

del credito cooperativo. In 

particolare Paola Amatori di 

Big Foot ha incentrato il suo 

intervento sui servizi per la 

commercializzazione delle 

calzature sui mercati inter-

nazionali, Franco Tozzi del 

Gruppo Tozzi Industries ha 

ricordato l’importanza degli 

investimenti nel campo delle 

nuove fonti energetiche e 

del credito a supporto degli 

investimenti. Silvio Bartolotti 

di Micoperi, infi ne, ha sot-

tolineato, partendo dall’e-

sperienza del recupero della 

Costa Concordia,  l’impor-

tanza delle risorse umane, 

sia in termini di persone che 

di competenze, un capitale 

su cui investire per il futuro 

delle imprese, a partire dalla 

scuola per i giovani. Ha con-

cluso il suo intervento con 

un altro concetto di notevole 

importanza per realizzare 

imprese ad alto potenziale: 

gli imprenditori non devono 

arricchirsi a scapito delle 

proprie imprese.

Speciali 
interventi di 
sostegno a favore 
degli operatori 
turistici

LA BCC HA AFFRONTA-
TO, ANCHE IN QUESTA 
EDIZIONE, IL TEMA 
DELLA “PROMOZIONE 
TERRITORIALE”, 
ORGANIZZANDO UNO 
STAND TEMATICO IN 
COLLABORAZIONE CON 
CONFARTIGIANATO 
E CNA - CHE HA CON-
SENTITO DI SVOLGERE 
INCONTRI E SEMINARI, 
CON IL COINVOLGI-
MENTO DI IMPREN-
DITORI ED ESPERTI 
DELLA MATERIA.

IMPRESAIMPRESA

Fiera Biennale di Lugo: 
la BCC ravennate e imolese 
ha incontrato le imprese

LA SITUAZIONE CLIMATICA 
NEGATIVA HA CARATTERIZZATO 
L’ESTATE APPENA TRASCORSA, 
PENALIZZANDO FORTEMENTE LE 
ATTIVITÀ, PREVALENTEMENTE 
QUELLE STAGIONALI, DEL 
SETTORE TURISTICO. 

A.

B.

C.
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IMPRESAIMPRESA

Il 4 luglio 2014 il Presidente 

Secondo Ricci ha sottoscrit-

to il Verbale di Revisione, 

rilasciato da Federcasse, in 

cui si attesta l’esito positi-

vo dei requisiti di mutuali-

tà prevalente della nostra 

BCC (previsti dal D.Lgs 

220/2002). Tale disciplina 

normativa prevede che, ogni 

due anni, le BCC vengano 

sottoposte ad una revisione 

per verifi care il permanere 

di tali caratteristiche. Lo 

scopo mutualistico, infatti, 

è l’elemento distintivo e 

unifi cante della cooperati-

va, il cui fi ne e fondamento 

dell’agire sono rappresen-

tati dal soddisfacimento 

dei bisogni della persona 

e, in particolare, del Socio. 

Un significativo riscontro 

positivo è stato attribuito 

all’attenzione che la nostra 

Banca rivolge ai propri Soci 

mediante la dotazione di 

un Regolamento Assem-

bleare che consente loro 

una partecipazione attiva, 

attraverso l’esercizio dei 

diritti di espressione, voto 

e candidatura. Dunque, l’e-

sistenza di una base socia-

le continuamente curata e 

sviluppata e la concretezza 

di uno scambio mutualistico 

e della democrazia interna 

nella nostra BCC, non sono 

solo obiettivi teorici da rag-

giungere, ma veri e propri 

risultati concreti. 

Vigilanza 
Cooperativa: 
la BCC rispetta 
la mutualità 
prevalente

CONTO 
IMPRESA WEB
tutti i vantaggi per 
l’azienda evoluta senza 
fi le agli sportelli
L’esigenza di utilizzare i rapporti bancari anche a distanza 

e fuori dagli orari di sportello è sempre più sentita, sia dai 

privati, sia dalle aziende.

Per venire incontro alle necessità dei clienti, la BCC ha ampliato 

l’offerta on-line con un nuovo conto, dedicato alle imprese 

di dimensione medio-piccola che operano prevalentemente 

con canali alternativi allo sportello.

IMPRESA WEB, è il nuovo conto corrente che prevede un 

canone forfettario contenuto, ulteriormente scontato per le 

imprese titolari di terminale POS.

I principali vantaggi sono:

 spese fi sse trimestrali contenute,

 operazioni disposte on line o tramite ATM e cassa self 

gratuite,

 carta bancomat compresa nel canone,

 possibilità di richiedere affi damenti in conto corrente.

Tutte le informazioni sul IMPRESA WEB conto sono disponibili 

sul sito internet o presso le Filiali.

LE CHIAVI DI CASA
diversi modi per acquistare 
casa, passo dopo passo
Per dare un 
aiuto concreto 
a coloro che 
intendono 
acquistare 
casa, il Credito 
Cooperativo 
ravennate 
e imolese 
propone LE 
CHIAVI DI CASA

Il progetto racchiude tutte le 

iniziative rivolte al comparto 

residenziale ed immobiliare 

e permette di scegliere la 

formula che meglio si adatta 

alle proprie esigenze.

LE CHIAVI DI CASA ha l’o-

biettivo di sostenere i po-

tenziali acquirenti anche 

attraverso forme alternative 

di accesso alla proprietà, 

facilitando da un lato, chi ad 

oggi ha diffi coltà ad ottenere 

credito e dall’altro offrire 

agli operatori del settore 

un canale alternativo alla 

vendita tradizionale.

Una delle ultime iniziative 

inserite prevede la possibili-

tà di accompagnare i clienti 

con nuove modalità di com-

pravendita come il Rent to 

buy, che consente di entrare 

subito nell’abitazione scel-

ta, dapprima in locazione 

(rent) e successivamente 

nella piena proprietà (buy).

La BCC propone inoltre fi -

nanziamenti agevolati per 

coloro che si apprestano ad 

affrontare interventi fi naliz-

zati al risparmio energetico 

o alla  ristrutturazione e ri-

qualifi cazione della casa.

Il progetto LE CHIAVI DI 

CASA include inoltre vantag-

giose coperture assicurative 

fi nalizzate alla salvaguardia 

del patrimonio familiare.

Per conoscere tutti i vantag-

gi e le agevolazioni offerte, 

i nostri operatori di Filiale 

sono a disposizione per 

un’approfondita consulenza.
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PERSONE & FAMIGLIAPERSONE & FAMIGLIA

LE GESTIONI 
PATRIMONIALI 

La BCC, in collabo-

razione con Cassa 

Centrale Banca, pro-

pone ai propri clienti 

un’ampia offerta di 

Gestioni Patrimoniali: 

una forma di investi-

mento che permet-

te al risparmiatore 

di affi dare il proprio 

patrimonio ad un ge-

store, il quale sceglie 

gli strumenti fi nanzia-

ri sui quali investire 

sulla base di accurate 

analisi dei mercati e 

di un attento controllo 

del rischio.

Competenza e traspa-

renza rappresentano 

le caratteristiche di-

stintive di questo 

servizio. La compe-

tenza è assicurata 

dall’impegno costante 

di professionisti de-

dicati che applicano 

le capacità maturate 

negli anni. La traspa-

renza è un principio 

perseguito mediante 

la produzione di rendi-

contazioni periodiche, 

il supporto e l’affi an-

camento alla rete di 

consulenti a diretto 

contatto con gli inve-

stitori e, soprattutto, 

l’adozione di politiche 

d’investimento certi-

ficate che tutelano 

gli interessi dell’in-

vestitore. La qualità 

dell’offerta è infatti 

garantita dall’attesta-

zione internazionale 

di conformità agli 

standard GIPS. 

LE LINEE DI GESTIONE

L’offerta delle linee di 

investimento si strut-

tura in 3 famiglie:

GP QUANTITATIVE

Il controllo del rischio 

è alla base della ge-

stione delle 3  linee 

Quantitative, che ven-

gono monitorate tra-

mite un modello ma-

tematico che ricerca il 

portafoglio effi ciente in 

termini di diversifi cazio-

ne.  L’importo minimo 

di investimento è di 

25.000 Euro.

GP PRIVATE

La gestione Private 

è un'unica gestio-

ne composta da 6 

comparti: 2 con ob-

bligazioni in Euro, 

un comparto con ob-

bligazioni in valute 

estere, 3 comparti 

azionari. 

Il cliente può inoltre 

inserire all’interno 

del portafoglio delle 

tipologie di strumen-

ti finanziari, deno-

minate Best Ideas, 

al fi ne di soddisfare 

esigenze particolari. 

L’ impor to minimo 

di investimento è di 

250.000 Euro.

GP BENCHMARK

Le scelte di asset al-

location sono effet-

tuate con l’intento di 

ottenere una perfor-

mance migliore del 

mercato, nel tempo. 

Le linee offerte sono 

3 azionarie, 3 obbli-

gazionarie e 8 linee 

bilanciate (con per-

centuale azionaria 

crescente). 

L’ impor to minimo 

di investimento è di 

15.000 Euro per le 

azionarie e le bilan-

ciate e a 25.000 Euro 

per le obbligazionarie. 
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Il fenomeno è in costante crescita e 

coinvolge sempre più persone con 

gravi conseguenze nell’ambito so-

ciale, ma soprattutto familiare. Non 

colpisce più solo gli emarginati, ma 

anche chi, in un momento di debo-

lezza, si avvicina al gioco, cercando 

un’evasione dalle diffi coltà e dalla 

solitudine. A preoccupare maggior-

mente è l’aumento dell’incidenza 

sui giovani, attirati dalla pubblicità e 

dalla facilità di accesso offerto dalla 

rete internet.

Una prima risposta al problema è 

data dai punti d’ascolto, che si stan-

no diffondendo sempre più e che 

cercano di fornire l’aiuto necessario 

nella ricerca della via d’uscita. A que-

ste strutture possono rivolgersi an-

che i familiari, per avere un sollievo e 

un’indicazione su come comportarsi.

Il Credito Cooperativo ravennate e 

imolese, da sempre attento alle esi-

genze delle persone, ha bloccato 

l’utilizzo della propria Carta di Credito 

(CartaBcc) presso i casinò, i centri 

scommesse e i siti di gambling (gioco 

on line).

La decisione è stata condivisa a livello 

di sistema nazionale BCC ed è stata 

presa più di 10 anni fa, prima che il 

problema del gioco d’azzardo assu-

messe il clamore e la mobilitazione 

dell’opinione pubblica degli ultimi tem-

pi. Recentemente, su questo tema, si 

sono attivati anche altri istituti, segno 

di una maggiore attenzione da parte 

di tutto il sistema bancario.

Purtroppo, non è possibile estendere 

il blocco delle carte di credito a tutti 

i luoghi in cui sono presenti le slot 

machines, come ad esempio i bar e i 

tabacchi, perché si limiterebbe ecces-

sivamente la spendibilità della carta.

Il nostro impegno può quindi rivelarsi 

un utile deterrente per il diffondersi 

della ludopatia ma, per essere pie-

namente effi cace, richiede anche la 

collaborazione e la vigilanza di altri 

soggetti: la famiglia, in primo luogo.

Ludopatia, la posizione 
del Credito Cooperativo 
ravennate e imolese

La Carta di Credito 
della BCC non si può 
usare nei casinò e 
nei giochi d’azzardo 
on line sulla rete 
internet

COMMISSIONI 
POS:  RIDUZIONE 
PER TRANSAZIONI 
INFERIORI A 30 
EURO
In ottemperanza 
al provvedimento 
governativo emanato dal 
Ministero dell’Economia 
e delle Finanze(MEF), 
il Credito Cooperativo 
ravennate e imolese ha 
previsto una riduzione 
delle commissioni sulle 
transazioni POS di 
importo inferiori a 30 
euro.

A partire dal 29 luglio 2014 le com-

missioni percentuali a carico degli 

esercenti, per tutti i pagamenti ef-

fettuati con carta Bancomat e carte 

di credito fi no alla soglia di 30 Euro, 

sono state ridotte del 5%.

La riduzione deve essere valutata 

nell’ottica di una forte spinta verso 

l’utilizzo della moneta elettronica, 

come strumento di pagamento abi-

tuale e, per questo motivo, è fonda-

mentale la diffusione capillare del 

dispositivo P. O.S. quale mezzo per 

ricevere i pagamenti.

La BCC mette a disposizione degli 

esercenti  un’ampia gamma di stru-

menti per offrire la soluzione giusta 

per ogni tipo di attività economica.

POS STANDARD: è la soluzione più ri-

chiesta dai negozi tradizionali, perché 

utilizza la linea telefonica analogica 

e la presa di corrente elettrica.

POS ETHERNET: strumento studiato 

per gli esercenti che hanno una linea 

ADSL e presa di corrente elettrica. 

Sfruttando la connessione dati del 

modem, si azzerano i costi telefonici 

delle transazioni.

POS CORDLESS: disponibile sia per 

linea analogica che per linea ADSL, 

permette di utilizzare il POS per l’in-

tero perimetro del negozio grazie alla 

caratteristica “senza fi li”.

POS GPRS/GSM: è la soluzione 

ideale per gli esercenti “ambulanti” 

perché le transazioni sono eseguite 

tramite una sim dati e il dispositivo 

è dotato di batteria ricaricabile.

POS MOBILE: rappresenta l’ultima 

evoluzione del POS che, sfruttando la 

connessione dati di uno smartphone 

(o tablet), permette di eseguire tutte 

le  transazioni, anche a domicilio 

dell’acquirente.

ALLE VOLTE IL GIOCO 
SMETTE DI ESSERE 
DIVERTENTE.
LA LUDOPATIA, 
O GIOCO D’AZZARDO 
PATOLOGICO, 
STA ASSUMENDO 
DIMENSIONI SEMPRE 
PIÙ RILEVANTI E VIE-
NE ORA CONSIDERATA 
UNA VERA E PROPRIA 
DIPENDENZA. 

MONETA ELETTRONICAMONETA ELETTRONICA

La nuova Carta Ricarica diventa contactless 
Carta Ricarica si rinnova con un design accattivante ed 

innovativo e offre nuove opportunità di utilizzo in Italia 

e all'estero. Pratica e funzionale per gestire un budget 

prefi ssato in sostituzione dei contanti, la nuova carta 

prepagata può essere utilizzata in molteplici situazioni: 

dal prelievo agli sportelli Bancomat, agli acquisti negli 

esercizi commerciali, utilizzando il circuito Pagobanco-

mat, alle transazioni su Internet, all'uso durante i viaggi 

pagando, ovunque e in tutta sicurezza, mediante il 

circuito Mastercard. Altra grande novità è la tecnologia 

contactless che si aggiunge alla banda magnetica e al 

microchip e permette di effettuare i pagamenti sempli-

cemente avvicinando Ricarica ai terminali POS abilitati. 

Massima sicurezza Blocco estero: permette di sblocca-

re l'operatività internazionale solo per i periodi trascorsi 

all'estero. 

SMS alert antifrode: con il servizio alert sms si viene 

allertati ogni volta che viene effettuata un'operazione 

sopra una soglia prestabilita. 

3DSecure su Internet: grazie al servizio SecureCode 

di Mastercard è possibile acquistare in tutta sicurezza 

anche online utilizzando una password aggiuntiva per 

validare le transazioni.

Monitoraggio continuo: accedendo al sito www.car-

teprepagate.cc si possono monitorare in tempo reale i 

movimenti della Carta Ricarica.

Come si ricarica?

Presso qualsiasi Filiale del Credito Cooperativo raven-

nate e imolese.

Da Inbank, da Inbank App o da sms per i clienti abilitati 

al servizio Pagolight.

Con bonifi co presso qualsiasi sportello bancario o tra-

mite banca virtuale.
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Federica e 
Bovo: noi non 
ci lasceremo 
mai

Federica, raccontaci del tuo amore 

per il volley.

Ora abito a Ravenna, ma ho vissuto 

la mia infanzia a Roma, nel quartiere 

di San Lorenzo, famoso per i primi 

bombardamenti a Roma durante la 

seconda guerra mondiale. Ero alta 

e - anche dietro la suggestione dei 

cartoni animati, Mila, Shiro, Mimì - 

ho iniziato a praticare il volley. A 13 

anni ero già in B2. Poi sommando 

fortuna e bravura sono arrivata in 

Serie A: ho giocato a Roma, Napoli, 

Jesi e Modena.  Con la nazionale 

maggiore, a 20 anni, ho disputato 

le Universiadi a Catania.

Poi hai conosciuto “Bovo”...

Ero amica con un ragazzo che alle Universiadi era in camera con lui. Io allora 

giocavo a Napoli e Bovo venne in città per la sua partita: ci trovammo tutti 

insieme a prendere l’aperitivo. Quando ci presentarono, nel momento in cui 

gli strinsi la mano, pensai che sarebbe stato l’uomo della mia vita. Lo sport 

ci ha fatto conoscere e la fi losofi a che è alla sua base ci ha abituato ad 

allenarci, ad impegnarci, a soffrire per l’obbiettivo che stavamo inseguendo. 

Bovo, rincorrendo il suo sogno di diventare giocatore di volley, da un piccolo 

paese è arrivato sul tetto del mondo. Sembrava che non potessimo avere  

fi gli e ne sono nati cinque: Andrea - il più piccolo - è arrivato mentre Bovo 

se ne andava.

Nel libro, tu racconti la tua vita con Bovo, che continua anche adesso che 

non c’è più…

Racconto la storia di una coppia normalissima, che tutti noi viviamo ogni 

giorno: il dolore, l’amicizia, la passione. Lasciarsi sopraffare dal senso della 

tragedia è una tentazione sempre lì, a un passo da me. Ma la allontano, per 

non lasciarmi vincere dal dolore. Questa è una partita che non possiamo 

perdere, io e Bovo. E il dolore che prende alla gola quando ti fermi un istante 

resta una parentesi. La citazione scritta sotto alla dedica ai miei fi gli è di 

Julio Velasco: «Gli ottimisti hanno una caratteristica speciale: si divertono 

seriamente». E io sono ottimista e ogni giorno desidero realizzare i miei sogni, 

anziché pensare di non potercela fare.

Ora tu partecipi a tanti incontri, in giro per l’Italia, a esporre la tua storia, 

più che a presentare il libro che hai scritto…

Con Bovo è stata, ed è tuttora, una grande avventura. Le persone che incon-

tro si rivedono nel nostro amore, quel sentimento che ti fa sentire le farfalle 

nello stomaco. Ora, anche grazie a questi incontri, mi sto allenando tutti i 

giorni per vivere il mio sogno, per andare fi no in fondo. Come dice Jovanotti 

(il fratello di Anna Cherubini, con cui Federica ha scritto il libro a quattro mani, 

ndr): è bello vivere, anche se si sta male!

Federica Lisi, 
compagna per 
la vita di Vigor 
Bovolenta e socia 
della nostra Bcc, ha 
scritto la sua storia 
insieme a “Bovo”, 
200 presenze in 
nazionale, che 
se ne è andato 
prematuramente nel 
2012 durante una 
partita di volley

Federica Lisi  - Foto Zani Ravenna

Dalla 
pallavolo 
all'editoria
Federica Lisi, insieme alla penna di Anna Cherubini, ha trovato 

una nuova via: diventare un bestseller editoriale grazie a una 

storia inimitabile, inimmaginabile e irriproducibile. 

La sua vita: insieme al Bovo, accanto al Bovo, dopo il Bovo, ma 

sempre con la sua presenza dentro.

“Noi non ci lasceremo mai. La mia vita con Bovo”

di Federica Lisi e Anna Cherubini 

Mondadori  

Disponibile in libreria e in formato e-book 
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