
Come si è svolta in questi 
mesi l’operatività banca-
ria? Cosa è stato difficile 

spiegare ai clienti, soprattutto 
all’inizio della fase 1?  
Enrico: “Sono stati mesi complicati 
dove si è reso necessario prendere 
decisioni rapide in funzione delle 
direttive nazionali che arrivavano 
quotidianamente. La condizione 
lavorativa è stata immediatamente 
stravolta e questo ha messo a pro-
va la capacità dei collaboratori di 
affrontare un cambiamento istanta-
neo e inevitabile. Basti pensare che 
dalla sera alla mattina ci siamo ritro-
vati con la filiale vuota e il telefo-
no che ci chiedeva continuamente 
attenzione. 
Silvia: “Siamo stati considerati dallo 
Stato un servizio essenziale, e que-
sto ci ha fatto capire l’importanza 
del ruolo che il nostro lavoro ha nel 
tessuto sociale e nel quotidiano del-
la comunità. Sono stati mesi difficili, 
accompagnati da paura, incer-
tezza e continui cambiamenti 
(di abitudini, operativi…), ma 
abbiamo dimostrato tutti (noi 
e soprattutto i nostri clienti) di 
saperci adattare molto veloce-
mente”. 
Come hanno reagito i clienti 
e i Soci di fronte alla modalità 
su appuntamento? 

“Ad una situazione 
straordinaria 
abbiamo risposto 
con soluzioni 
straordinarie”

#RIPARTIAMOINSIEME
Paolo Caroli, esponente di 

Confcommercio-Imprese per l’Italia di 
Faenza e Provincia di Ravenna,

fa il punto sul settore commerciale 
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GIOVANI
Borse di studio e di ricerca:

i 37 vincitori del Bando 2020 realizzato 
in collaborazione con 

Fondazione Dalle Fabbriche
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BANCA
Area Romagna Centro: un “ritorno al 
passato” per il Capo Area Territoriale 

Gianguglielmo Ragni che riscopre
la terra di famiglia
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Cari Soci,
il 25 giugno 2020 si è svolta l’Assemblea per 
l’approvazione del Bilancio al 31 dicembre 
2019 e degli altri punti all’ordine del giorno. 
Nonostante le modalità “a distanza” ecce-
zionali  vi è stata una adesione significativa, 
con il conferimento di delega e istruzioni di 
voto al Rappresentante designato. Sul sito 
internet della Banca è pubblicato, nell’A-
rea riservata ai Soci - Spazio Assemblea, un 
breve resoconto. 
Ringrazio personalmente tutti i Soci che 
anche in questa occasione hanno dimostra-
to la loro vicinanza alla nostra BCC: l’As-
semblea rimane, in ogni caso e comunque si 
svolga, l’espressione più alta della vita so-
ciale della Cooperativa, ispirata ai princìpi 
della democrazia economica.
Stiamo cercando di riprendere, così come le 
altre aziende e realtà del territorio, la no-
stra normale operatività. Molti Soci e clienti 
hanno dovuto pazientare per poter accedere 
alle Filiali per lo svolgimento delle operazio-
ni bancarie e per ricevere consulenza: a volte 
possono esserci state difficoltà nelle comu-
nicazioni, ma posso assicurare che abbiamo 
fatto tutto quanto nelle nostre possibilità 
per venire incontro alle esigenze di tutti.
Le nuove modalità di contatto interperso-
nale utilizzate in questi mesi si sono di-
mostrate adeguate e molto utili. Anche in 
futuro, facendo tesoro di quanto abbiamo 
sperimentato, cercheremo di conserva-
re e sviluppare la parte migliore di questo 
modo di operare, non trascurando il con-
tatto diretto, che rimane fondamentale per 
una realtà locale come la nostra. In questo 
contesto, stiamo estendendo la possibilità 
di utilizzare i cosiddetti ATM evoluti, che 
consentono di effettuare operazioni diret-
tamente, senza l’accesso alle casse e quindi 
con maggiore snellezza.
Voglio, infine, ringraziare i primi Soci del-
la nuova Area territoriale Romagna Centro, 
costituita a seguito dell’acquisizione delle 
filiali da Banca Sviluppo, che hanno aderito 
alla nostra cooperativa in un rinnovato cli-
ma di fiducia e condividendo il nostro spi-
rito incentrato sul mutualismo e sull’atten-
zione alle persone.

Il Presidente, Secondo Ricci

Torniamo
alla normalità,
con fiducia

Enrico: “Il cambiamento ha coinvol-
to anche i nostri clienti che hanno 
compreso la necessità di limitare 
l’accesso al servizio; dispiace che 
alcuni di essi abbiano riscontrato 
difficoltà nel mettersi in contatto 
con noi ma purtroppo non è stato 
possibile fare meglio di così avendo 
tanti Soci e clienti. Siamo una banca 
di relazione dove i clienti stringono 
rapporti personali che vanno al di là 
del proprio numero di conto, è ine-
vitabile quindi che venga ricercato il 
contatto diretto con la filiale”.
Silvia: “Per qualche settimana è 
stato chiuso lo sportello di Sassole-
one, analogamente a quanto deciso 
per altre filiali, ma siamo rimasti in 
stretto contatto con le istituzioni, i 
Soci e i clienti pronti a intervenire 
a fronte di una esigenza impellente 
cercando di non lasciare la comu-
nità sola. La modalità su appunta-
mento era già consolidata per la 
consulenza ma non per la cassa; 
ai clienti abbiamo spiegato che ciò 
serviva per evitare assembramenti 
e poter fare le operazioni in sicurez-
za e nella massima tutela per tutti”.

continua a pagina 2

Intervista doppia
ai preposti di filiale 
Enrico Ricci
e Silvia Barnabè
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conti nua da pagina 1
Com’è cambiato l’att eggiamento dei 
clienti  verso gli strumenti  della banca 
“a distanza” in questi  mesi? 
Enrico: “Ritengo che in questi  mesi sia 
aumentato l’interesse per tutti   gli stru-
menti  bancari a distanza che permett o-
no di gesti re le proprie fi nanze in auto-
nomia. Vogliamo conti nuare ad essere 
una banca di relazione che tende a co-
niugare strumenti  di banca telemati ca 
ad assistenza e consulenza persona-
lizzata, conservando quella capillarità 
che ci disti ngue sui territori con diff usa 
presenza di fi liali ed operatori.  Gli stru-
menti  innovati vi sono stati  vincenti  in 
questo periodo e conti nueranno a ren-
dere più semplice ed immediata la no-
stra quoti dianità”. 
Silvia: “I clienti  durante l’emergenza 
sono stati  invitati  a uti lizzare i nostri 
servizi più tecnologici, le carte e gli 
strumenti  digitali al posto del contan-
te. Anche i Soci e i clienti  meno esperti  
hanno preso quindi dimesti chezza con 
la varietà di servizi che off riamo per po-
ter essere vicini a loro anche da lonta-
no.”
Su cosa occorre investi re per agevola-
re l’uti lizzo di questi  strumenti ? 
Enrico: “Saremo impegnati  ad off rire 

“Ad una situazione straordinaria 
abbiamo risposto con soluzioni 
staordinarie”

I preposti di fi liale sul dopo Covid: “Quello che 
resterà intatto sarà l’esigenza di un interlocutore 
affi  dabile e competente per tutte le richieste di 
servizi a più alto valore aggiunto”

#RIPARTIAMOINSIEME

servizi all’avanguardia che mantengano 
i massimi standard di sicurezza. Dal lato 
del cliente il cambiamento è inevitabile 
e già fortemente presente; ogni mese 
riceviamo report sui canali di uti lizzo 
del servizio bancario e riscontriamo 
puntualmente uno spostamento conti -
nuo di operati vità verso il canale tele-
mati co. Quello che resterà intatt o sarà 
l’esigenza di un interlocutore affi  dabile 
e competente per tutt e le richieste di 
servizi a più alto valore aggiunto”.
Silvia: “In questo periodo siamo stati  

Enrico Ricci, Preposto Filiale Faenza 
Sede

Silvia Barnabè, Preposto Filiali Casal-
fi umanese, Castel del Rio, Sassoleone

impegnati  a mett ere in campo tutt o ciò 
che era in nostro potere per tutelare 
il futuro delle famiglie e delle imprese: 
sospensione rate mutuo, fi nanziamenti  
previsti  per l’emergenza Covid-19, anti -
cipi di cassa integrazione. Ad una situa-
zione straordinaria abbiamo risposto 
con soluzioni straordinarie: abbiamo 
accett ato richieste in via ecceziona-
le tramite telefono, mail, pec. Gli uffi  -
ci centrali hanno predisposto processi 
semplifi cati  per le richieste di aiuti  alle 
famiglie e imprese, snellendo il lavoro 
delle fi liali e velocizzando l’iter per po-
ter dare respiro all’economia locale”.
Il Covid-19 segnerà un cambiamento 
del modo di operare nelle fi liali?
Enrico: “Di fronte a questi  eventi  la 
nuova normalità sarà inevitabilmente 
diversa da quella precedente; mi imma-
gino fi liali con orari al pubblico diversi, 
logisti camente più strutt urate per ser-
vizi consulenziali con un contrapposto 
aumento di casse automati che”.
Silvia: “La nostra sfi da è quella di esse-
re vicini a Soci e clienti  come Banca del 
territorio pur seguendo l’evoluzione di-
gitale in att o, e direi che l’ulti mo periodo 
è stata la dimostrazione che si può fare”.

L’Assemblea dei Soci 2020 si è svolta
con la modalità del Rappresentante designato

Il 25 giugno 2020 presso la Sala BCC Città e Cultura di Faenza si è svolta 
secondo la modalità del Rappresentante designato l’Assemblea dei Soci 
de LA BCC. Nella foto sono presenti il Presidente Secondo Ricci, il Rap-
presentante designato Notaio Massimo Gargiulo, i Vice Presidenti Gianni 
Lombardi e Giuseppe Gambi, il Presidente del Collegio Sindacale Damiano 
Berti e la direzione de LA BCC con il Direttore Gianluca Ceroni.ESCLUSIVO PER I SOCI 2020

Progetti e
manifestazioni:
tante opportunità
TRA cui scegliere!

Scopri il programma 
SPETTACOLI E CULTURA

con gli eventi di

Prenota dall’Area Riservata Spazio Soci 
del sito www.labcc.it la tua manifestazione sociale 

oppure chiama il Contact Center 
allo 0546 690390 dal lunedì al venerdì 

ore 8:20-13:20 14:30-16:30.

ARENE ESTIVE

II



Ad oltre un mese dal-
la riapertura degli 
esercizi commer-

ciali che bilancio può fare 
di questa fase 2?
La riapertura degli esercizi 
commerciali nella Fase 2 di 
emergenza Covid-19 è stata 
percepita come un primissi-
mo segnale di ritorno alla 
normalità dopo la chiusura 
totale. Un evento accolto 
positivamente anche se, va 
detto, molte persone hanno 
ancora fortissimi timori”.
Si stanno rimarginando le 
pesanti ripercussioni sul 
commercio, soprattutto 
per i piccoli negozianti? 
“Le conseguenze sono an-
cora oggi pesantissime, 
soprattutto nei pubblici 
esercizi e nei ristoranti che 
prevedono una permanen-
za fisica prolungata. Anche 
nel commercio tradiziona-
le, escludendo il compar-
to alimentare che registra 
aumenti considerevoli di 
fatturato, c’è una forte con-
trazione nei consumi che si 
spiega in parte con i timori 
di contagio e in parte con 
l’incertezza, soprattutto 
economica, per il futuro.  
Un vero e proprio ritorno al 
passato, quando la ripresa 
si era finalmente rafforzata 

dopo anni di incertezze”.
Cosa serve ancora per dare 
respiro al settore?
“Ritengo che il Governo 
debba essere maggiormen-
te tempestivo nell’erogazio-
ne dei sussidi e della cassa 
integrazione, non si posso-
no attendere queste risorse 
per mesi. Inoltre, serve una 
programmazione che dia 
concreti segnali di sostegno 
al reddito per evitare che le 
famiglie si ‘trincerino’ per 
paura della povertà. Infine, 
c’è necessità di attivare si-
stemi di formazione con-
tinua per le persone che 
perdono l’occupazione con 
l’obiettivo di reinserirle nel 
mercato del lavoro. Occor-
re essere decisi, chi gode 
del reddito di cittadinanza 
dovrà cogliere l’occasione 
per rientrare in una nuova 
realtà lavorativa”. 
È cambiato il modo di fare 
impresa per i commercian-
ti? Su quali punti di forza si 
potrà ridisegnare il model-
lo di business?
“Nei mesi di lockdown il 
mercato di vendite online è 
ovviamente cresciuto mol-
to. Personalmente ritengo 
che l’esperienza di acquisto 
‘dal vivo’, rispetto a quella 
online, sia una gioia per i 

Paolo Caroli, Amministratore BCC ed 
esponente Confcommercio-Imprese per 
l’Italia di Faenza e Provincia di Ravenna,
fa il punto sul settore commerciale

#RIPARTIAMOINSIEME

arrivi e promozioni. Sono di-
ventati anche un canale im-
portante per le consegne a 
domicilio che sono decollate 
durante l’emergenza”. 
Cosa si aspetta per le pros-
sime settimane?
“Un duro lavoro per rico-
struire rapidamente la fi-
ducia del cittadino. Pur nel 
rispetto delle logiche di di-
stanziamento e igiene, dob-
biamo tornare alle nostre 
più care abitudini in fretta: 
la pizza con gli amici, le va-
canze in Italia (di cui bene-
ficiamo tutti), lo shopping 
nella piazza della città in cui 
abitiamo. Tanti modi per 
sostenere l’economia del 
territorio e tutti noi.”

sensi: vedere, toccare, an-
nusare un oggetto o chie-
dere un consiglio sono ele-
menti insostituibili. L’online 
può essere un canale com-
plementare per il commer-
ciante ma credo che solo 
alcuni clienti preferiranno 
quella modalità”.
Il rapporto con il cliente 
può essere rafforzato gra-
zie alle opportunità fornite 
dai social network e dalla 
rete?
“Questo è innegabile e cre-
do che l’uso sia destinato a 
incrementarsi. L’utilizzo dei 
social è cresciuto moltissi-
mo in questo periodo anche 
perché spesso offre l’oppor-
tunità di pubblicizzare nuovi 

DA SAPERE

€
Il cosiddetto “Decreto 
Fiscale 2019” ha in-
trodotto alcune mo-
difiche alle misure di 
limitazione all’uso del 
contante. In partico-
lare, a decorrere dal 
1° luglio 2020 e fino al 
31 dicembre 2021, è 
vietato il trasferimen-
to di denaro contante, 
di titoli al portatore in 
euro o in valuta estera, 
effettuato a qualsiasi 
titolo tra soggetti di-
versi, siano esse perso-

ne fisiche o giuridiche, 
quando il valore ogget-
to di trasferimento, è 
complessivamente pari 
o superiore a 2.000 
euro (e non più 3.000 
euro) e, a decorrere dal 
1° gennaio 2022, quan-
do è pari o superiore a 
1.000 euro.
L’introduzione di que-
sto limite ai pagamen-
ti cash è una norma 
prevista dalla legge di 
bilancio, approvata a 
dicembre 2019, come 

strumento per combat-
tere l’evasione fiscale 
in modo più efficace. 
Le sanzioni ammini-
strative previste, a 
seconda della gravità 
dell’infrazione, vanno 
da un minimo di 2.000 
euro ad un massimo 
di 50.000 euro per 
le transazioni fino 
a 250.000 euro. La 
trasgressione riguar-
da sia chi effettua il 
pagamento sia chi lo 
riceve. 

Contanti: nuove misure di limitazione all’uso
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C’è chi sogna di diventare 
un buon medico, chi di esse-
re il migliore nel campo della 
fertilizzazione delle colture 
orticole, c’è chi è volato fino 
a Vancouver per fare attivi-
tà di ricerca sul cancro e chi 
vuole diventare un bravo in-
segnante per trasmettere ai 
più piccoli il proprio amore 
per la letteratura. 
Questi sogni e tanta ener-
gia ci hanno fatto sentire i 
37 vincitori del bando borse 
di studio e di ricerca 2020 
promosso da LA BCC in 
collaborazione con la Fon-
dazione Giovanni Dalle Fab-
briche. I ragazzi sono stati, 
infatti, protagonisti di una 
premiazione avvenuta per la 
prima volta in forma digita-
le (non potendo replicare la 
tradizionale cerimonia che 
anticipa l’Assemblea dei Soci 
causa Covid-19) con una di-
retta streaming sui canali 
Facebook e Youtube della 
Banca dell’evento “6GRAN-
DE!”. Un’occasione per par-
lare con loro di #sostenibili-

tà, #cooperazione e #futuro 
insieme ai membri del 
Comitato Giovani Soci 
LA BCC. 40 minuti live 
di storie speciali di un-
der 35 pronti ad affac-
ciarsi al mondo del lavo-
ro come innovatori!
Il Premio Giuseppe e 
Luigi Piazza è stato as-
segnato a Martina Pa-
sini di Faenza; 4 sono 
i giovani premiati nella Ca-
tegoria Progetti: Francesca 
Aldi di Ravenna, Claudia 
Patuelli di Cotignola, Giu-
seppe Sangiorgi di Imola ed 
Elena Secomandi di Faenza. 
28 sono i laureati magistrali 
con 110 e lode. Assegnate 
anche 4 borse di ricerca su 
temi dello sviluppo sosteni-
bile e della cooperazione a 
Arianna Guerrini di Faenza, 
Graziana Alì di Bagnaca-
vallo, Miriam Campanelli di 
Forlì e Giacomo Capelli di 
Faenza. Vuoi scoprire tutti i 
nomi e i volti dei premiati? 
Guarda il video dell’evento 
6GRANDE!

Borse di studio 
e di ricerca: ecco
i nostri ragazzi

GIOVANI

Sogni ed energia per i 37 vincitori 
del Bando 2020 promosso in 
collaborazione con la Fondazione 
Giovanni Dalle Fabbriche

45.000 euro 

assegnati a 37 vincitori del 

BANDO BORSE DI 
STUDIO in collaborazione con 

Fondazione Giovanni Dalle Fabbriche

36.000 euro per 18 
BORSE DI TIROCINIO 

LAVORO
in collaborazione con Fondazione 

Multifor

10.000 euro assegnati 

a 15 progetti dal Cral Circolo 
Ricreativo Lavoratori LA BCC

di cui

4.000
Premio per la Scuola

4.000
Premio per la Bontà

2.000
Premio per lo Sport

i COMITATI LOCALI 
hanno SOSTENUTO progetti 

didattici, interventi di miglioramento 
delle strutture scolastiche e 

acquisizione di strumentazione 
tecnologica per circa

 400.000 euro 
nel 2019, destinando il 

25% del plafond annuale 

per BENEFICENZA e 
SPONSORIZZAZIONI 

SOCIALI alla scuola

Diamo i numeri! Il nostro investimento 
per la formazione e per la ricerca

Nelle foto Giacomo Capelli e Martina Celotti. Per rivedere 
il video dell’evento di premiazione scansiona il QRcode!
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Da Ravenna a Forlì e 
ora all’Area Roma-
gna Centro… un tra-

guardo finale o un nuovo 
inizio?
“Lasciata Ravenna dopo 32 
anni, alla volta di Forlì (e 
fino a pochi mesi prima non 
l’avrei mai detto), mi trovo 
catapultato in una sorta di 
“ritorno al futuro”! Per que-
sto motivo lo considero as-
solutamente un nuovo ini-
zio, che nel mio profondo, 
non credo casuale. Mio pa-
dre, insegnante elementare, 
è nato qui e mi ha sempre 
detto che Forlimpopoli è 
il cuore pulsante della Ro-
magna. Sono cresciuto con 
questa convinzione. A fine 
anno scolastico, passavo 
qui le mie estati, dai nonni 
che abitavano di fronte al 
Prato di San Rufillo (ricordo 
proverbiali partite di calcio), 
di fianco alla Chiesa, dove 
facevo il chierichetto per 
Don Pagliarani. Ho legato 
a questo paese tanti ricordi 
d’infanzia, tanto è vero che 
mi si stanno risvegliando 
sensazioni e mi sovvengono 
nomi e soprannomi, che un 
po’ alla volta vorrei provare a 
cercare (qualcuno l’ho anche 
già trovato). Ho frequentato 
anche un anno scolastico, 
proprio qui (quarta elemen-
tare). Quante feste della Se-
gavecchia, quanti gelati con 
il “nonno Poldo”, quante pas-
seggiate nei viali della stazio-
ne, quanti tornei di scacchi… 

ed eccomi di nuovo!”.
Perché i clienti dovrebbero 
scegliere LA BCC?
“Perché è una banca seria ed 
etica. Capisco di essere ‘al di 
qua del bancone’ e che dob-
biamo ancora farci conosce-
re su questo territorio ma il 
tempo dimostrerà anche in 
questo comprensorio quello 
che LA BCC ha già dimo-
strato sulle altre aree in cui 
lavoriamo da anni. Dirò di 
più: sono 34 anni che lavo-
ro in BCC (da quando iniziai 
nel 1986 alla Cassa Rurale 
di Mezzano e Villa Filetto), 
e non mi sono mai sentito 
a disagio causa la mia Ban-
ca. Poi, nella sostanza, sono 
d’accordo che tutte le ban-
che si assomiglino ma… nel 
momento del bisogno, LA 
BCC non si gira mai dall’al-
tra parte. Prova tangibile 
sono stati i recenti interven-
ti a sostegno di famiglie ed 
imprese, come da Decreto 
Liquidità, per i quali siamo 
riusciti a garantire, per i no-
minativi con caratteristiche 
come da Decreto, un tem-
po medio di evasione di 10 
giorni (parliamo di migliaia 
di pratiche) mentre i media 
riportano tutti i giorni di ri-
tardi e mancate risposte da 
parte del sistema bancario. 
Per le richieste di cassa inte-
grazione, i tempi di evasione 
sono stati di 48 ore!!! Ancor 
prima, nella precedente crisi 
del 2008, pure, furono tante 
(e veloci) le risposte messe 

Area Romagna 
Centro: a tu per 
tu con il Capo 
Area Territoriale 
Gianguglielmo Ragni

BANCA

in atto dal nostro Consiglio 
di Amministrazione e sono 
convinto che tante famiglie 
si ricordino di averci avuti al 
loro fianco”.
LA BCC è una cooperativa di 
oltre 31.000 Soci. Nell’Area 
Romagna Centro si parte da 
zero per costruire anche qui 
una base sociale rappresen-
tata da un Comitato Locale 
espressione del territorio.
“Fare rete in una realtà di 
31.000 Soci ti rende forte, 
tranquillo di poter esprime-
re il tuo valore, supportato 
da chi sta al tuo fianco. Non 
resti in balìa degli eventi, 
delle crisi, delle avversità. 
Stiamo già registrando i pri-
mi ‘nuovi’ Soci dell’area ai 
quali spieghiamo cosa signi-
fichi fare parte della coope-
rativa. Le sensazioni di par-
tenza sono molto positive; 
metteremo in campo tutte 
le nostre energie, esperien-
ze e risorse”.
Perché un cliente dovrebbe 
aspirare a diventare anche 
Socio BCC?
“Perché è una Banca che la-
vora con il cuore e si emozio-
na nel realizzare o nel con-
tribuire alla realizzazione di 
progetti sociali; perché tutti 
gli anni reinveste sul territo-
rio, in ciascuna delle aree in 

cui opera, importi rilevanti 
del proprio utile in interventi 
dei quali beneficiamo tutti, 
tutti i giorni, magari senza 
accorgercene. 
A questo si aggiungono i be-
nefit, gli sconti commerciali, 
l’attenzione ai Soci sempre 
al primo posto. Se si legge 
l’articolo 2 dello Statuto, 
quindi non un volantino, 
ma il “contratto sociale”, si 
coglie l’essenza di una BCC 
(sana è doveroso aggiunge-
re) nel suo profondo”.
Hai già incontrato tanti 
esponenti delle associazioni 
di questa nuova area. Qua-
li sono i progetti su cui hai 
trovato convergenza imme-
diata, soprattutto in questa 
fase di ripartenza post Co-
vid–19?
“Ho riscontrato grande at-
tenzione al sostegno del 
nostro tessuto imprendito-
riale. Tanta cura nel cercare 
di capire, o possibilmente 
anticipare, le esigenze del 
territorio, delle imprese, del 
tessuto economico e socia-
le. Ho già la certezza che ci 
sia terreno fertile in questo 
senso ed in poche settima-
ne abbiamo avviato rappor-
ti di collaborazione che non 
potranno che essere per 
tutti molto proficui”.

PremiaTI Revolution Instant Win: concorso a premi pro-
mosso da Iccrea Banca S.p.A. valido dal 17.06.2020 al 
31.07.2020. Regolamento completo e modalità di par-
tecipazione disponibili su www.premiati.gruppoiccrea.it. 
Montepremi Totale € 3.250,00 (iva esclusa)

Nella foto a sinistra Gianguglielmo Ragni con una stretta di 
mano virtuale accoglie il giovane Socio Alessio Giunti nella 
sede di Forlimpopoli

Vluglio - agosto 2020



L ’ecologia e la riqualifi cazione 
sono tra i temi più “caldi” del 
momento, e non potrebbe es-

sere diversamente. La riqualifi cazio-
ne, tratt ata anche dai “nostri” ragazzi 
premiati  con le borse di studio 2020, 
assegnate in collaborazione con la 
Fondazione Giovanni Dalle Fabbri-
che, è stata resa ancor più att uale dal-
le agevolazioni sulle ristrutt urazioni 
edilizie, riconosciute sia ai privati  in 
qualità di proprietari di immobili, sia 
ai condomini. 
Inoltre, le ulteriori novità legislati ve di 
prossima emissione ci danno la possi-
bilità di mett ere a disposizione di Soci 
e clienti  gli strumenti  fi nanziari per re-
alizzare gli interventi .
Sul tema quindi c’è il massimo fer-
mento.
I sett ori a cui ci riferiamo sono fonda-
mentalmente due: la mobilità e la ri-
qualifi cazione energeti ca degli edifi ci. 
Per sostenere una mobilità più “green” 
(elett rica, ibrida), LA BCC ha previsto il 

Mutuo Eco, dando la possibilità a Soci 
e clienti  di rateizzare mensilmente il 
costo di acquisto di un veicolo ibrido 
e/o elett rico, oppure a metano o GPL, 
o di una biciclett a elett rica per contri-
buire ad una modalità di trasporto so-
stenibile ed ecologica.
La riqualifi cazione energeti ca degli 
edifi ci è l’altro grande tema, sia dal 
punto di vista dei proprietari di abita-
zioni, che dal punto di vista dei con-
domini e di chi li amministra. Con il 
Mutuo Eco LA BCC aiuta ad eff ett ua-
re interventi  che migliorino le classi 
energeti che degli edifi ci, contribuen-
do ad un minor impatt o ambientale in 
fatt o di inquinamento ed al risparmio 
sulle bollett e energeti che. 
Vuoi saperne di più? Chiedi alla tua Fi-
liale.

Messaggio pubblicitario con finalità 
promozionale. Per ulteriori informazioni 
visita il sito www.labcc.it o rivolgiti agli 
sportelli della Banca.

Realizza i tuoi progetti 
sostenibili, LA BCC ti aiuta
a concretizzarli,
con Mutuo Eco 

Oltre al sostegno alla mobilità green, il Mutuo 
Eco LA BCC aiuta ad eff ettuare interventi che 
migliorino le classi energetiche degli edifi ci, 
contribuendo ad un minor impatto ambientale 
in fatto di inquinamento ed al risparmio sulle 
bollette energetiche 

SOSTENIBILITÀ

I vantaggi della 
riqualificazione 

energetica

Incremento del valore dell’immobile

Riduzione dei consumi e dei costi

Bonus, incentivi e detrazioni fi scali

Minore impatto ambientale
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Incentivare l’uso della biciclet-
ta per gli spostamenti di lavo-
ratori e studenti. Dare forma a 
questa idea “green”, di mobilità 
ciclabile, è l’obiettivo del con-
tributo di 10.000 Euro che la 
Banca ha sostenuto per dona-
re alla città di Faenza stazioni 
di gonfiaggio e nuove rastrel-
liere per bici. Una installazione, 
programmata alcuni mesi fa, 
che acquista oggi ancora mag-
gior valore e attualità, consi-
derato che nelle fasi di ritorno 
alla normalità dopo l’emergen-
za Covid-19, si punterà molto 
sulla mobilità sostenibile.
Le nuove postazioni di gonfiag-
gio sono otto, fruibili da tutti 
e dislocate nei punti della cit-
tà più strategici, privilegiando 
gli istituti scolastici: presso la 
stazione ferroviaria, in Piazza 
della Libertà, in Piazza Martiri 
della Libertà, nel nuovo ciclo-
parcheggio di Largo Portello a 
servizio del Liceo Torricelli-Bal-
lardini, in Via Manzoni vicino 
all’ingresso dell’Istituto Oria-

ni, in Via Castellani vicino alla 
scuola primaria Gulli e al Liceo 
classico, in Via Carchidio, vicino 
alla scuola secondaria Strocchi, 
in Via Ravegnana vicino alla 
scuola secondaria Bendandi.
La Banca ha finanziato analogo 
intervento nel corso del 2019 
anche presso il Comune di Ra-
venna, per favorire la promo-
zione di un turismo sostenibile 
su due ruote con collocazione 
delle stazioni di gonfiaggio in 
prossimità di snodi degli itine-
rari turistici della città. A que-
sti si aggiunge anche l’inter-
vento nel Comune di Lugo.
Si tratta di azioni che si inse-
riscono all’interno del Piano 
di sostenibilità che la Banca 
adotta annualmente per favo-
rire lo sviluppo sostenibile del 
territorio con l’impegno a fare 
la propria parte nel raggiunge-
re gli obiettivi fissati dall’Agen-
da ONU 2030. Sul sito www.
labcc.it è disponibile per la 
consultazione il Bilancio di So-
stenibilità 2019 de LA BCC.

Donati 10.000 Euro
per incentivare l’uso 
della bici a Faenza

TERRITORIO

LA BCC sostiene queste campagne di crowdfunding, 
dona anche tu su Ideaginger.it!

Un parco a sei zampe

Diamoci una scossa

Scendi in pista per Teodorico
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Fra gli interventi solidali messi in campo 
dalla nostra Banca per l’emergenza Covid 
non poteva mancare un aiuto per far riparti-
re la scuola. LA BCC ha donato ai 13 istituti 
scolastici di cui è tesoriere e alla Fondazio-
ne Marri S. Umiltà di Faenza le colonnine 
igienizzanti da collocare nei plessi in vista 
dell’avvio delle lezioni del nuovo anno sco-
lastico, per un valore complessivo di 14.000 
euro.  Le colonnine sono già state consegna-
te agli istituti di scuola secondaria superiore 
presso cui si sono svolti in aula gli esami di 
maturità, consentendo così un momento di 
ritorno alla normalità dopo mesi di didattica 
a distanza! A tutti i neo diplomati i nostri 
complimenti per il risultato conseguito. 
Nelle foto gli studenti dell’istituto Oriani di 
Faenza (in alto) e del Liceo di Lugo.

Scuole: 14.000 
Euro per le 
nuove colonnine



PRODOTTI

A sostegno dei clienti in 

questa fase di ripartenza, le 

nostre Compagnie assicu-

rative di riferimento per le 

coperture sugli autoveicoli 

(BCC Assicurazioni e As-

simoco) hanno introdotto 

una promozione interessan-

te: uno sconto pari ad una 

mensilità sul rinnovo della 

garanzia Responsabilità 

Civile Auto.

Il nostro cliente, già titolare 

di una polizza sottoscritta 

in banca, quando si reca in 

filiale a rinnovarla beneficia 

di uno sconto immediato 

pari ad una mensilità (1/12 

del premio annuo) sul costo 

dell’RCA - ricordiamo che 

l’RCA è la garanzia obbli-

gatoria che copre i danni a 

terzi in caso di incidente. 

Su un premio medio annuo 

di 350 euro lo sconto è di 

circa 30 euro.

La scelta di scontare una 

mensilità esprime una stima 

del rimborso collegato alla 

minor circolazione nel 

periodo del lockdown da 

Covid-19, che ha diminuito 

la frequenza dei sinistri.

E’ anche un contributo 

economico con cui si inten-

de dimostrare vicinanza ai 

clienti in questo momento 

di difficoltà; può essere 

utilizzato per alleggerire il 

costo della polizza ma può 

anche servire per arricchir-

la, a parità di prezzo, con 

altre utili coperture a pro-

tezione del proprietario del 

veicolo (tutela legale, infor-

tuni conducente, ecc.).

Il beneficio si applica a tutte 

le polizze auto in rinnovo 

(escluse alcune categorie di 

veicoli), con scadenza com-

presa:

- per BCC Assicurazioni: dal 

01/06/2020 al 31/05/2021

- per Assimoco: dal 

01/08/2020 al 31/07/2021.

La validità è limitata all’an-

no di rinnovo.

E i vantaggi non finiscono 

qui!

Il cliente che rinnova la 

polizza auto e non ha anco-

ra assicurato la casa con un 

prodotto della stessa Com-

pagnia può beneficiare di 

un’agevolazione speciale sul 

prezzo della nuova polizza 

sul fabbricato.

La modalità di utilizzo degli 

sconti (auto e casa) è molto 

semplice e il cliente non ha 

incombenze particolari; è 

sufficiente recarsi in banca 

ed è il consulente assicurati-

vo ad occuparsene.

Perché non approfittarne? 

Informati in BCC sulla pos-

sibilità di sconto che la tua 

Compagnia ti ha riservato!

Messaggio pubblicitario con 

finalità promozionale. Per ulte-

riori informazioni visita il sito 

www.labcc.it o rivolgiti agli 

sportelli della Banca.

HAI ACQUISTATO LA 
POLIZZA AUTO IN BCC? AL 
RINNOVO TI RESTITUIAMO 
UN MESE DI COPERTURA

SPECIALE COME TE ASSIMOCO
Se non hai ancora sottoscritto una 
polizza auto con noi e sei stato in pri-
ma linea nel contrastare il diffondersi 
del Covid-19 (dipendente o volontario 
nei settori socio-sanitari, farmaceutici, 
di sanificazione o di pulizia), Assimoco 
riserva anche a te lo sconto di una men-
silità sulla nuova polizza auto. Recati in 
Banca per richiedere un preventivo!

NOVITÀ PER POLIZZE A COPERTURA
DI FINANZIAMENTI IN CASO DI SOSPENSIONE
Se hai chiesto la sospensione di un finanziamento a cui è 
abbinata una polizza ASSIMOCO, la Compagnia ti dà la possi-
bilità di adeguare la copertura assicurativa alla nuova durata 
del mutuo. A seconda delle caratteristiche della tua polizza 
l’operazione potrebbe essere a costo zero. Informati presso il 
tuo consulente di filiale per valutare insieme l’opportunità.

LA MODALITÀ DI UTILIZZO 
DEGLI SCONTI È MOLTO 
SEMPLICE: È SUFFICIENTE 
RECARSI IN BANCA 
ED È IL CONSULENTE 
ASSICURATIVO
AD OCCUPARSENE
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